
商品とお店から「ときめきのアロマ」と
「魅惑のエッセンス」を発信していますか？

新商品の創造と、商品が売れるＶＭＤの ○秘 メソッドを、
座学と実演でわかりやすくコーチングいたします。

第１回 こだまちえこの 閃きサポートセミナー

～ 愛のサイレントメッセージ ～

売れる物づくり・魅せるお店のＶＭＤと実践策

各種製造業＆小売業(衣・食・住・サービス関連）の経営者・

販促担当・販売スタッフをはじめ、将来は「ビジュアリスト」

【 講座の主なポイント 】 や「ＶＭＤコーディネイター」「空間プロデューサー」を

と 目ざしている方々も大歓迎です。

【 対象者 】 実例にもとづく「データ・ＶＰ資料・カラー資料」他を使い、

レクチャーと実演のわかりやすい講座です。

◆ ＶＭＤ（MD＋ＶＰ）の理解と販促立案のヒント

◆ アイテム発信から効果的なテーマ発信へ

◆ 三大山場づくりと カラーコントロールの決め手

◆ 旬と商いの色・四大配色を 物づくり・商品訴求に活かす
etc.

【 日時・会場 】 2 0 16 年 ９月1６日 (金) 18:30 ～ 20:40 (130 分) 衣･食･住･サービス関連の方々へ

福 山 市 も の づ く り 交 流 館 セミナールーム Ｃ
コーチング中 (商人大学校)

広島県福山市西町 1-1-1 エフピコ RiM 7F （TEL： 084-923-1191 ）

【 受講料 】 \ 3,000 円 （税込 / 保存版テキスト・カラー資料代 含） 【 定員 】 40 名

(定員になり次第〆切とさせていただきます)

【 運営事務局･お問い合せ先 】

(有 ) ド ミ ナ ン ト (担当 ： 児玉・佐藤 )

T E L：0847-43-2555 F A X：0847-43-2550 (お問合せは 10:00 ～ 18:00 まで)

お申込は、FAX(申込用紙 )または 、MAIL-FORMでお願いいたします。
⇒ FAX(申込用紙)・MAIL-FORMは、http://www.dominant.co.jp に アクセスを ！

【 講 師 】 児玉 千恵子 (有 ) ドミナント 代表

日本ＶＭＤ協会正会員

中小企業基盤整備機構 登録アドバイザー



日時・会場

2016 年９月1６日 (金) 18:30 ～ 20:40

福山市 ものづくり交流館 (エフピコ RiM 7F)

セミナールーム Ｃ TEL：084-923-1191

会場へのアクセス

〒 720-0067 広島県福山市西町 1-1-1 エフピコ RiM

● J R 山陽新幹線・山陽本線・福塩線 福山駅から徒歩 5 分

● 山陽自動車道 福山東I.C.から 20 分

※ 駐車場利用料金 最初の 1時間は無料、その後 30分ごとに 150円

確 認 事 項

◆ お申込み確認後、受講要項（事前資料･受講票・その他）を
送付させていただきます。
(電話での「お申込み・お問合せ」は、10:00 ～ 18:00 で
お願いいたします)

◆ 保存版テキスト・カラー資料は、当日にお渡しいたします。

切り取り線

お申込み用紙 第１回
こだまちえこの 閃きサポートセミナー

売れる物づくり・魅せるお店のＶＭＤ と実践策

運営事務局 (有)ドミナントあて ＦＡＸ ０８４７（４３）２５５０
お申込み担当者ご氏名 受講者数 名

企業・会社名 担当業務・扱い商品

ご住所 〒

連絡先 PHONE / FAX / MAIL

☆ 一般財団法人 備後地域地場産業振興センター 構成団体名（組合名 ）

☆ 「本講座を、どちらでお知りになりましたか？」該当する項目を○で囲んでください。

Ａ ごあんない封書 Ｂ ドミナントのＨＰ Ｃ ドミナントのblog Ｄ 知人のご紹介

Ｅ「ビジネス情報」の記事 Ｇ 一般財団法人 備後地域地場産業振興センターからのごあんない

恋路十六夜～想紫苑…の候へ

あたり一面が、ゴールド・パープル・オレンジ・

マスカット…と 秋模様に染められていく風情が

恋しい時節を迎えますが、皆さまご健闘されて

おられることでしょう。

今秋冬も大切なお客さまへ、「カラフル・ジョイフル・

パワフル」な暮らしをお手伝いしていきたいものですね！

第1回の閃きサポートセミナーでは、

｢愛のサイレントメッセージ」に焦点を当てながら、

即、戦力となれる「ＶＭＤ（ＭＤ＋ＶＰ）」の実践手法

について、私が国内で手がけてきたサクセス事例と、

海外取材による「魅惑の空間演出とイメージの世界」を

お届けさせていただきます。 C.Kodama

講師 児玉 千恵子 （有）ドミナント代表

◎ 販売職を経て、著名インポートブランド

(2社)で「販促＆教育」職を努め、

百貨店プロセールス資格制度と

服飾専門学校で講師を歴任後、

現在は、「ＶＭＤの改善実地指導」

と「洋服のフィッター」の育成、

｢接客＆販売力」向上研修をこなし、

｢企業・組合・店舗」の活性化支援と FBC 福井放送より
人材育成 ･販促立案や講演の他、公的機関の

商業アドバイザーとして「地域資源」のアピールに努めている。

著書は、『目で学ぶ売場演出の実践スキル～ＶＭＤと販促プラン

の手引き』『魅せるお店のＶＭＤ』など他、販促関連の単行本を８冊。

月刊「ストアーズレポート」と「中小企業と組合」に、地域活性化を

目ざしたリレーエッセイを連載中。


